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Firma Inter Parts rozpoczeta swoja dziatalnos¢ w 1991 roku.
0d pierwszych lat aktywnosci na rynku motoryzacyjnym,
istotnym elementem funkcjonowania naszego biznesu byta
bliska wspotpraca z klientem.

Wieloletnia, konsekwentna polityka firmy, dbatos¢ o wysoka jakos¢
ustug, koncentracja na potrzebach klientéw, pozwolity zbudowac siec
statych odbiorcow i korzystnie wptynety na dynamiczny rozwoj na-
szej marki.

Specjalizujemy sie w sprzedazy samochodowych i motocyklowych cze-
$ci zamiennych, akcesoridw, a takze wyposazenia warsztatowego.
Dzieki bezposredniej i dtugotrwatej wspdtpracy z najwiekszymi produ-
centami z catego Swiata, oferujemy Pafistwu produkty najwyzszej jako-
$ci. Dostepna gama produktow jest odwzorowaniem tendencji na ryn-
ku, co daje mozliwos¢ wyboru pomiedzy kilkoma producentami czedi,
takze tych stosowanych na pierwszy montaz. Jednoczesnie pamietamy
0 potrzebie systematycznego rozwoju. Nieustannie inwestujemy i dba-
my o to, by nasi klienci mieli staty dostep do pakietu szkolen, dzieki
ktdremu moga wdraza¢ nowe rozwigzania techniczne i logistyczne.

. Twoj Sukces, Nasza Satysfakcja.”
Waldemar Bactawski
Prezes Zarzadu

ABOUT US

Inter Parts began its existence in 1991 and from the very
beginning was strongly active within the automotive
market. The essential element and top priority of func-
tioning our business has always been cooperation and

a close business relationship with the Client.

What helped to build a network of reqgular Customers and had

a positive impact on the dynamic development of our brand was
without doubt a consistent policy of the company, maintaining
service of the highest quality and meeting our Customers' needs.
We specialize in sales of spare parts for cars and motorcycles,
vehicle accessories and garage equipment. Thanks to direct and
long-term cooperation with major and world-known manufactur-
ers, we offer top-level products. Our wide product range cor-
responds with the market trends and requirements, which gives
a wide choice between numerous manufacturers of automotive
parts including those used for the first mounting. At the same
time, we do not forget about constant development and improve-
ment. Inter Parts continually invests in extending its portfolio and
makes sure that the Customers have regular access to training
packages, enabling them to implement new technology and best
logistics solutions.

,Your Success, Our Satisfaction.”
Waldemar Baclawski
Chairman of the Board




Z HISTORII FIRMY

1991

Firma rozpoczyna swojg dziatalnos¢ w Olsztynie, w lokalu przy ulicy
Grunwaldzkiej — w bliskiej okolicy Dworca Zachodniego. Punkt sprzeda-
2y to niecate 30m? i trzech pracownikéw: Anna i Mieczystaw Baclawscy
oraz syn, Waldemar. Wkrétce wiasciciele decyduja sie na zmiane lokali-
zadji i przeniesienie sklepu do pobliskiego pasazu handlowego. To w tym
okresie na wyposazeniu sklepu jest stynny w Olsztynie ,komputer”, czyli
czytnik schematow technicznych aut — prawdziwa gratka dla fanéw no-
woczesnych rozwigzan tego okresu.
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HISTORY

1991

The company starts its business in Olsztyn, Poland — on Grunwaldzka
Street - in close distance to the Western Railway Station. Our first selling
point is less than 30 m? and only three employees: Anna and Miec-
zyslaw Baclawscy and their son, Waldemar. Soon, the owners decide

to change location and move to a nearby shopping centre. It was then
when the store was equipped with famous in Olsztyn “computer” —

a reader of technical parameters of the cars - a real treat for auto fans
back then.

FFEE

1993

Otwarcie punktu sprzedazy w pasazu sklepow przy stadionie Stomil.
Okolice stadionu przez wiele lat byty tetnigcym zyciem centrum handlo-
wym Olsztyna. Firma przeniosta swoja dziatalnos¢ na powierzchnie po-
nad 250 m? i sprzedawata czesci zamienne do aut. Wkrétce zatoga firmy
powieksza sie 0 pracownikéw — sprzedawcdw i magazynieréw. Co istot-
ne — niektdrzy z nich pracuja w Inter Parts do dzis. ..

1995

Inter Parts rozwija skrzydta i przenosi sie do budynku przy ulicy Augu-
stowskiej 17, aby powigkszy¢ swoje mozliwosci magazynowania towa-
ru. Kolejni pracownicy pozwalajg na zwiekszenie zasiegu dziatalnosci fir-
my i obstuge warsztatéw. Pomimo chwilowej zmiany adresu na budynek
po przeciwnej stronie ulicy, to jednak budynek przy ulicy Augustowskiej
17 na trwate wpisat sie w historie firmy.

1993

The opening of next selling point in the shopping arcade at Stomil
football stadium — which was these days a bustling trading centre in
Olsztyn. It is here where the company extended its area to over 250 m?
and where a variety of spare parts for the cars were sold. Soon, the
number of employees rapidly increased by sales and warehouse staff.
What is essential - some of them work in Inter Parts still today...

1995

Inter Parts spreads its wings and moves to a building at 17 Augustow-
ska Street in order to enlarge the possibilities for storage of goods. A
bigger number of staff allowed to increase the scope of activities and
service within our workshops. Despite a short-in-time change in location
for the building on the opposite side of the road, ,number seventeen”
at Augustowska Street will be permanently inscribed in the history of
the company.




2004

Nawiazanie wspétpracy z grupa zaméwieniowa Group Auto Union Pol-
ska sp. z 0.0., stanowiaca platforme wspolnych zakupdw i polityki mar-
ketingowej na polskim rynku aftermarketowym dla niezaleznych dystry-
butoréw czesci samochodowych. Réwnoczesny rozwoj portfolio sprze-
dazowego staje sie motorem napedowym kolejnych duzych inwesty-
cji w firmie.

2005

W lutym tego roku rozpoczyna sie najwazniejsza inwestycja firmy: budo-
wa nowe;j siedziby oraz zaplecza logistycznego w postaci magazynu wy-
sokiego sktadowania. kaczna powierzchnia obiektéw to 6 000 m2. Lo-
kalizacja przedsiewziecia w podolsztyfskiej Stawigudzie nie jest przy-
padkowa. Blisko$¢ krajowej trasy nr 7 i dobra komunikacja z reszta kraju
sprzyjaja rozwojowi dziatalnosci firmy.

W tym samym roku Inter Parts otwiera oddziaty w dwéch waznych
punktach Polski. Potozony centralnie oddziat w Brzozie oraz znajduja-

ca sie na potudniu kraju filia w Zorach maja strategiczny wplyw na logi-
styczne mozliwosci Inter Parts. W ten sposéb tworzona jest sie¢ oddzia-
tow firmy, ktdéra w niedtugim czasie powigksza sie o kolejne lokalizacje.
Obecnie ich liczba przekracza 20 jednostek.

2006

Blisko 80 osobowa zatoga rozpoczyna prace w nowe;j siedzibie Inter
Parts w Stawigudzie. Obiekt przy ulicy Augustowskiej pozostaje punk-
tem sprzedazy i obstugi klientéw hurtowych i detalicznych. Nowa cen-
trala dumnie prezentuje sie przy drodze krajowej nr 51 z Olsztyna do
Olsztynka.
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2004

Establishing cooperation with Group Auto Union Poland Sp.z 0.0.- a
platform of a joint purchasing and marketing policy on the Polish market
for independent distributors of car equipment. Further development of
our product portfolio becomes main driving force behind the next major
investment within the company.

2005

In February 2005 the most important investment of the company
begins: construction of new headquarters in the form of a high-bay
warehouse. The total area amounts to 6,000 m2. Stawiguda, a small
town on the outskirts of Olsztyn, was not an accidental location for
this project. The proximity of a national road No. 7 and good com-
munication with the rest of the country are in favour for the develop-
ment of the company.

In the same year, Inter Parts opens additional offices in important
points on the Polish map. Centrally located branch in Brzoza and
second one located on the south of the country in Zory, have a
strategic impact on the logistics possibilities of Inter Parts. Soon, the
network of branches extends even more - currently there are more
than 20 locations across Poland.

2006

Nearly 80-man-crew begins work in the new headquarters of Inter
Parts in Stawiguda. However, the building on Augustowska Street still
remains a selling and service point for wholesale and retail customers.
The new headquarters proudly presents itself along the main road No.
51 from Olsztyn to Olsztynek.
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Opening of a modern logistics centre with a warehouse of over 8,000 m?
and offices with a total area of 1,500 m?. The investment is located on
the outskirts of the city which allows for easy road access for small and

- medium-sized enterprises which can use the full storage facilities and

11_* - offices individually prepared for each tenant. Later, due to the develop-

ment of Inter Parts, some part of the storage space is absorbed for the
current needs of the company, and possibility of renting remaining offices
provides an actual opportunity to closely cooperate with Inter Parts.

2010

Otwarcie nowoczesnego Centrum Logistycznego z halg magazynowa
o0 powierzchni ponad 8 000 m? z biurami o powierzchni 1500 m?. In-
westycja zlokalizowana na obrzezach miasta pozwala na doskonate
skomunikowanie dziatalnosci matych i srednich przedsiebiorstw, ktére
moga korzystac z petnego zaplecza magazynowego i biurowego, in-
dywidualnie opracowywanego dla kazdego najemcy. W pozniejszym
okresie rozwdj firmy sprawia, ze czes¢ powierzchni magazynowej zo-
staje zaadaptowana na potrzeby biezacej dziatalnosci, natomiast ofer-
ta wynajmu powierzchni biur stanowi aktualng mozliwos¢ wspotpra-
¢y z firma.

2010

Purchasing of a golf course Mazury Golf & Country Club in Naterki. This
field, situated in the picturesque outskirts of Olsztyn, is one of the oldest
of its kind in Poland. Very appreciated for its climate and charming
location, the golf course is in constant expansion such as the possibility
of purchasing spacious apartments in a newly established district in the
centre of MG & CC. Moreover, an impressive club house with an option
to handle large events has been added to this facility.
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2010
Zakup pola golfowego Mazury Golf & Country Club w Naterkach.
Podolsztyrskie pole to jeden z najstarszych tego typu obiektéw
w Polsce. Bardzo cenione za klimat i urokliwe pofozenie, pole golfo-
we jest w stafej rozbudowie, czego dowodem jest stworzenie mozliwo-
$ci zakupu apartamentu w nowopowstatym osiedlu w $cistym centrum
MG&CC oraz budowa imponujacego domu klubowego z opcja obstugi
duzych imprez okolicznosciowych.

2012

Podpisanie umowy dealerskiej z Kawasaki Polska i otwarcie salonu Ka-
wasaki przy ulicy Augustowskiej 17 w Olsztynie. Otwarcie salonu moto-
cyklowego byto czedcia strategii rozwoju szerokiej oferty czedci i akceso-
riow motocyklowych, na ktére wciaz jest rosnacy popyt w Polsce. Oferta
oryginalnych czesci do pojazdéw Kawasaki zostata rozszerzona o wspot-
prace z firma Larsson oraz innymi dystrybutorami specjalizujacymi sie w
sprzedazy czesci do motocykli i quadéw. W 2013 roku oferta zostaje po-
szerzona o skutery i quady marki SYM.

2013

Powstanie spofki Inter Land sp. z 0.0. S.K.A., bedacej platforma zakupo-
wa i logistyczna dla Inter Parts. Wyodrebnienie dziatu zamdwien i wpro-
wadzenie nowych rozwiazan logistycznych pozwolito nam na dynamicz-
ne zwiekszenie asortymentu o kolejnych uznanych dostawcow, a takze

wptyneto na dostepnos¢ produktéw i atrakcyjnosc oferty. Centrum logi-
styczne Inter Land znajduje sie w Stawigudzie. Powierzchnia magazyno-
wa przekracza 15 000 m2,

2014

Dotgczenie do grupy zakupowej Nexus International, bedacej silnym
partnerem w polityce zakupowej. Grupa Nexus z siedzibg w Genewie
skupia wielu dystrybutoréw na catym $wiecie. Duzy potencjat zakupowy
pozwala tej instytucji rywalizowac z najwiekszymi potentatami na rynku
aftermarketowym. Jednym z elementéw wspdtpracy z ta grupa jest two-
rzony projekt sieci warsztatow Nexus Auto.

2015
Symboliczne rozpoczecie budowy drogi szybkiego ruchu (S51) obok cen-
trali Inter Parts w Stawigudzie.

2012

Signing a dealership agreement with Kawasaki Poland and opening of
Kawasaki showroom on 17 Augustowska Street in Olsztyn. Opening
service for motorcycles was a part of a strategy for development of a
wide range of parts and accessories — a constantly growing demand in
Poland. The product offer of original spare parts for Kawasaki vehicles
has been extended to cooperation with Larsson and other major dis-
tributors specializing in the sale of parts for motorcycles and quads. In
2013, the offer is further extended by scooters and SYM quads.

2013
Establishing partnership named Inter Land sp. z 0.0. S.K.A., which

becomes a purchasing and logistics platform for Inter Parts. Making pur-

chasing a separate department and introducing new logistics solutions
dynamically increased our product range and extended a network of
reputable suppliers. Furthermore, it had a great impact on our product
availability and attractiveness of our offer. Inter Land logistics centre is
located in Stawiguda and its storage space exceeds 15,000 m?.

2014

Joining Nexus International group — a strong partner in the purchasing
policy. Nexus Group, based in Geneva, brings together a number of
distributors throughout the world. Large purchasing potential allows
the company to compete with the biggest aftermarket tycoons. One

of the elements of cooperation with this group is creating a project of
workshop network named Nexus Auto.

2015

The expressway (S51) is being constructed next to the headquarters of
Inter Parts in Stawiguda.
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DYSTRYBUCJA

Firma Inter Parts od lat pracuje nad udoskonalaniem systemu
dystrybucji towaréw do swoich odbiorcoéw, zaréwno w kra-

ju, jak i za granica. Nasz zespot przedstawicieli handlowych
jest w stanie dotrzec¢ do kazdego klienta w Europie, przedsta-
wiajac mu atrakcyjna, dedykowana do jego potrzeb oferte, z
uwzglednieniem indywidualnych rozwigzan co do czasu i miej-
sca dostawy. Obecnie dysponujemy stu trzydziestoma trasami
na terenie catego kraju. Ponadto, dystrybucja odbywa sie do
kazdego kraju w Europie.

Na terenie potnocno-wschodniej Polski wysytka towaréw odbywa sie dwa
razy na dobe. Trasa dzienna realizowana jest na podstawie zaméwien zlozo-
nych do godziny 10:30, natomiast towar wysytany jest godzine pézniej. Za-
mowienia sktadane po tym czasie realizowane sg tzw. trasg nocng i dostar-
czane 53 do klienta dnia nastepnego, najpézniej do godziny 8:00. Obstuga
klientéw poza regionem Warmii i Mazur odbywa sie w oparciu o trasy noc-
ne. W przypadku tras zagranicznych transport odbywa sie na podstawie usta-
leAt indywidualnych, gdzie podstawowym kryterium realizacji zaméwienia jest
spefnienie warunku minimum logistycznego. Zaméwienia, niezaleznie od re-
gionu Polski, realizowane sg maksymalnie w ciggu 12 godzin, 6 dni w tygo-
dniu. Tak szybki termin realizacji zapewniony jest dzieki skrupulatnie zaplano-
wanej sieci tras dostaw. Realizowana strategia dystrybucji Inter Parts zakfada
dostarczenie towaru do wiasciwego miejsca we whasciwym czasie przy moz-
liwie najnizszych kosztach. Wiemy, ze istotnym elementem obstugi naszych
klientow jest dostepnos¢ i szybkos¢ dostawy oferowanych produktow. W mysl
tej idei, trwale prowadzone sg prace nad jeszcze sprawniejszym wykorzysta-
niem potencjatu logistycznego poprzez automatyzacje dostaw (FL-Speed).

Posiadamy sie¢ ponad dwudziestu oddziatéw na terenie Polski, ktdre reali-
zUjq zaréwno sprzedaz na miejscu, jak réwniez na lokalnych trasach. Roz-
mieszczenie placdwek pozwala na efektywna dystrybucje towaru z poszano-
waniem naszej wieloletniej polityki sprzedazowej, w mys| ktérej nie zaopa-
trujemy klientow naszych partneréw biznesowych. To pozwala na budowanie
trwatych i rzetelnych relacji, nie tylko biznesowych.

0Od stycznia 2015 roku Inter Parts jest cztonkiem miedzynarodowe] grupy za-
kupowej Nexus Automotive International S.A. z siedziba w Genewie. Przyna-
lezno$¢ do grupy Nexus to krok do jeszcze lepszego dziatania i nieustannego
rozwoju. Naszym celem jest systematyczna aktualizacja i weryfikacja propo-

nowanej oferty, a takze usprawnianie proceséw logistycznych, co jest kluczo-
we w satysfakgjonujacym budowaniu relacji z klientem.
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DISTRIBUTION

Inter Parts has been continuously improving the system of di-
stribution of goods to the Customers, both locally and abroad.
Our team of sales representatives is able to reach every sin-
gle Customer in Europe, presenting an attractive and dedica-
ted offer, including individual solutions as to the time and pla-
ce of delivery. Currently, we have 130 routes throughout the
country. In addition, our distribution is carried out to all Euro-
pean countries.

In the north-eastern part of Poland shipment of goods takes place twice a
day. Daily transport is realised on the basis of orders placed by 10:30 am
and the goods are sent an hour later. The other orders placed after this time
are realized via so called “night route” and are delivered to the Customer
the next day, no later than 8:00 am. Customer service outside our region

of Warmia and Mazury is based on night routes. In the case of foreign
transports, deliveries are organised based on individual arrangements, where
the basic criterion of realising orders is fulfilling the minimum delivery re-
quirements. All orders, regardless of the region of Poland, are realised within
a maximum of 12 hours, 6 days a week. This timely delivery is ensured by
carefully planned network of routes. Our current strategy of distribution
involves delivering goods to the right place at the right time at the lowest
possible cost. We realise that an important part of our customer service is
the availability and speed of products delivered. Following this priority, even
more effective and efficient transport system is being carried out; with the
use of automatic deliveries (FL-Speed).

We have a network of more than twenty branches in Poland, which carry
out sales on site, as well as local deliveries. Various locations allow efficient
distribution of goods with respect to our primary sales policy, according to
which we do not supply to the Clients of our business partners. It allows to
build lasting and reliable relationships, not just business.

From January 2015 Inter Parts has been a member of an international
purchasing group Nexus Automotive International SA with its headquarters
in Geneva. Belonging to Nexus is a step to even better performance and
continuous development. Our goal is systematically updating and verify-
ing product offers and quality of logistics, which is essential in meeting
Customer needs.
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MAGAZYN

Podjelismy decyzje o wspotpracy ze spotka Inter Land, ktora
jest platforma zakupowa i logistyczna dla produktow znajdu-
jacych sie w naszej ofercie. Inter Land dysponuje powierzchnia
magazynowa wynoszaca blisko 15 000 m?, z wielopoziomo-
wym systemem polek, ktorych taczna ilos¢ to 40 000.

Nowoczesna automatyka, ktora jest oparta na systemie taSmociggow o facz-
nej diugosci 1 kilometra wraz z systemem kompletacji pick-to-light zapew-
niaja wysoka wydajnos¢ magazynu i sprawng dystrybucje w najdalsze zakat-
ki Europy.

WAREHOUSE

We have decided to cooperate with the company Inter Land,
which is a platform for purchasing and logistics for the prod-
ucts in our range. Inter Land has a warehouse area of nearly

15,000 m? of multi-level system of shelves of a total amount
of 40,000.

Modern automated technology, which is based on a system of conveyor
belts of a total length of 1 kilometre and pick-to-light system, provides high
performance storage and efficient distribution to the farthest corners of
Europe.




WSPOLPRACA

Zespot sprzedazy Inter Parts tworzg osoby z bogata, specjali-
styczng wiedza. Regularny, wewnetrzny system szkolen pra-
cownikéw pozwala na profesjonalna i kompleksowa obstu-
ge klienta. Rzetelne doradztwo i znajomosc¢ realiéw rynku mo-
toryzacyjnego w Polsce to zdecydowane atuty naszego dzia-
{u sprzedazy.

W celu usprawnienia wspofpracy z Paristwem kfadziemy szczegolny nacisk na
nowoczesne techniki skfadania zaméwier.

Zamowienia terminalowe — szybki i tatwy dostep do systemu sprzeda-
2y Inter Parts. Dzieki instalacji terminala mozliwe jest sprawdzenie aktualnych
standw magazynowych, automatyczne blokowanie/rezerwowanie wybranego
towaru, weryfikacja zamowien oczekujacych, przeglad pfatnosci, mozliwosé
wydruku faktury oraz deklaracji sposobu wysyfki.

Integra — to system wykorzystujacy przegladarke internetowg czyli zama-
wianie on-line wedtug rodzaju pojazdu, numeru OEM lub nazwy czesci. Moz-
liwe jest sprawdzenie dostepnosci, podglad zamiennikow, zdje¢ produktow,
przeglad dokumentdw oraz naleznosci. Pozwala réwniez na wyswietlenie
schematdw instalacji elektrycznych, specyfikacji napraw oraz instrukgji mon-
tazu. Istnieje opcja pobrania aplikacji mobilnej Integry.

0 szczegofach proponowanych programdw klient zostaje poinformowany
podczas pierwszej wizyty handlowe]. Przedstawiciel handlowy przedstawia
szczegotowe informacje dotyczace funkcjonalnosci oprogramowania oraz wy-
magania sprzetowe.

W ramach scistej wspdtpracy z klientami oferujemy cykliczny system szko-
len teoretycznych i praktycznych, organizowanych we wspofpracy z czotowy-
mi dostawcami czesci zamiennych dostepnych na polskim rynku. Wsparcie i
inwestycja w wiedze naszych klientéw ma dla nas duze znaczenie, dlatego
system szkolen jest stale wzbogacany o kolejne moduty. Standardowo szko-
lenia odbywaja sie w lokalizacjach powiazanych z siecig punktéw sprzeda-
7y, ale takze realizowane sg bezposrednio u klientéw hurtowych. Za meryto-
ryczna strone spotkan odpowiadaja przeszkoleni przedstawiciele reprezentu-
jacy poszczegdlnych producentéw. Zakres i tematy szkolen oraz wykorzysty-
wane narzedzia pracy dostosowane sg do indywidualnych potrzeb i wyma-
gan organizatora.

COOPERATION

Inter Parts sales team consists of individuals with extensive
and specialist knowledge. Our regular internal training system
provides our employees with professional and complex
customer service. Reliable consulting and knowledge of the
realities of the automotive market in Poland are undoubtedly
main advantages of our sales department.

In order to improve cooperation with our Customers, we put special empha-
sis on modern techniques of orderinng.

Terminal Orders — it is a quick and easy access to our sales system. With

the installation of terminal services it is possible to check current stock level,
to book the goods automatically, to verify pending orders, to review the pay-
ments and to print invoices and declarations of shipping methods.

Integra — it is a system using a web browser for placing orders on-line by
choosing: type of vehicle, OEM number (Original Equipment Manufacturer)
or name of the items available. One can check the availability and photos of
the products and review the corresponding documentation and payments
due. It also allows to display instructions for electrical installations and re-
pair specifications. Moreover, there is an option for downloading the mobile
application of Integra.

The Customer is informed about all the details of the available programs
during the very first sales meeting.

One of our sales representatives presents detailed information regarding the
functionality of the software and hardware requirements.

In close cooperation with our Customers, we offer a cyclical system of theo-
retical and practical trainings, organized with support of leading suppliers of
spare parts for the Polish market. Both support and investment in the knowl-
edge of our Customers are very significant to us, that is why our training sys-
tem is constantly being enriched with new modules. All trainings take place
in locations associated with the network of selling points, but also are carried
out at the wholesalers by professionals who represent individual manufactur-
ers. Both the scope of topics and tools used during the training are carefully
adjusted to the individual needs and requirements of the organizer.

We strongly encourage our Customers to contact us:
- speaks german and english: +48 664 457 032

- speaks english: +48 784 045 324
- speaks russian: +48 660 756 442
- speaks czech: +420 773102202

export@interparts.pl

SPRZEDAZ "
WYPOSAZENIA

warsztatowego
I narzedzi
specjalistycznych

Rynek aftermarketowy to nie tylko sprzedaz czesci zamiennych, ale takze pel-
na obstuga i wyposazenie warsztatéw samochodowych w urzadzenia i narze-
dzia przydatne w codziennej pracy. W ofercie Inter Parts znajdujg sie urzadze-
nia warsztatowe oraz narzedzia specjalistyczne. Obecnie posiadamy ponad
30 000 referencji sprzetu warsztatowego.

Aby usprawni¢ dostep do dziatu wyposazenia warsztatowego, uruchomilismy
serwis internetowy, w ktérym zamieszczone sg dokfadne opisy i zdjecia ofe-
rowanych produktdw. Szczegdly mozna znalez¢ na stronie www.narzedzia.in-
terparts.pl. Mamy nadzieje, Ze intuicyjne menu utatwi sprawne poruszanie sie
po kategoriach, a na biezaco aktualizowane nowosci i promocje przyciagna
Pafstwa uwage. Do dyspozycji pozostaja takze nasi doradcy techniczni, kto-
rzy stuza fachowa pomoca i rada.

Specjalnie dla klientdéw pragnacych rozwija¢ swoj biznes, przygotowalismy
korzystna oferte leasingu na zakup urzadzen i specjalistycznych narzedzi
warsztatowych. Proponujemy leasing na preferencyjnych warunkach. Gwa-
rantujemy bezpfatna i szybka pomoc w wypetnieniu wszelkich formalno-

4ci. Zapraszamy do kontaktu ze sprzedawcg w oddziale lub przedstawicielem
handlowym Inter Parts.

SELLING

of workshop tools and
specialist equipment

The automotive aftermarket is not only sale of replacement parts, but also

a full service and garages fully equipped with tools for everyday use. Inter
Parts offers both workshop and specialist equipment. Currently we have
more than 30,000 items in our product portfolio.

In order to improve access to our equipment, we have launched a website
where one can find detailed descriptions and pictures of our products:
www.narzedzia.interparts.pl

We hope that the intuitive online menu enables easy browsing through the
categories and up-to-date news and promotions attract people’s attention.
Technical advisors are also available to provide professional assistance and
advice.

Especially for Customers wishing to develop and improve their business,

we have prepared an attractive leasing offer for the purchase of specialist
equipment and workshop tools. Our lease contract is carefully prepared on
preferential terms. We guarantee a free and prompt assistance in completing
all formalities.

We invite you to contact our sales representative in one of our departments
and we look forward to a long and successful business relationship.



POLE GOLFOWE
MAZURY GOLF &
COUNTRY CLUB

W 2010 roku, dywersyfikujac portfel inwestycyjny spotki, zakupio-
ne zostato pole golfowe znajdujace sie niedaleko naszej siedziby
w Stawigudzie. Pole klasy mistrzowskiej (par 72) w Naterkach to
jedno z pierwszych w petni profesjonalnych pél golfowych w Pol-
sce, wykonane przez najstarsza na $wiecie firme architektow tego
typu obiektéw - Hawtree Ltd. z Wielkiej Brytanii. Projekt pola
Mazury Golf & Country Club byt pierwszym dzielem Hawtree Ltd.
w tej czesci Europy.

MAZURY GOLF &
COUNTRY CLUB

In 2010, diversifying the investment portfolio of the com-
pany, Inter Parts purchased a golf course located near our
headquarters in Stawiguda. This championship-level golf
course (par 72) in Naterki is one of the first fully professional
golf sites in Poland, designed by the world’s oldest firm of
architects within this field - Hawtree Ltd. from Great Britain.
The project of Mazury Golf & Country Club was the first work
of Hawtree Ltd. in this part of Europe.

Mazury Golf & Country Club

ul. Golfowa 20 a, Naterki
11-036 Gietrzwatd, Polska
Mazy, = 3 4
oo oo = el +48 89 513 15 40
recepcja@mazurygolf.pl

Poniedziatek - Niedziela: 08:00 - do ostatniego klienta
Monday - Sunday: 08:00 am - until the last customer

Atutem Mazury Golf & Country Club jest wyjatkowa lokalizacja posrdd jezior
i laséw. To sprawia, Ze jest to doskonate miejsce do aktywnego wypoczyn-

ku w gronie rodziny, przyjaciét czy partneréw biznesowych. Swoim gosciom
gwarantujemy najlepsze warunki do nauki i gry w golfa. Do dyspozycji klien-
tow jest 18- dotkowe pole golfowe klasy mistrzowskiej, 6- dotkowe pole dla
poczatkujacych oraz Driving Range, w ktdrym dodatkowo prowadzona jest
Akademia Golfa. Na wszystkich golfistdw — zardwno poczatkujacych jak i za-
awansowanych czeka wyspecjalizowana kadra trenerska.

Ostatnie lata to czas inwestycji i rozwoju infrastruktury pola golfowego. Efek-
tem jest nowy dom klubowy o tacznej powierzchni 3 500 m?. Na uwage za-
stuguije fakt, ze elementy architektury zewnetrznej domu klubowego swo-

im charakterem nawigzujg do tradycji i architektury regionu Warmii i Ma-
zur. Dzieki temu zabiegowi, forma obiektu wiernie oddaje klimat i wyjatko-
wa atmosfere tego uroczego miejsca. W ofercie domu klubowego jest mozli-
wos¢ organizacji konferendji i spotkan biznesowych. W budynku znajduje sie
20 komfortowych pokoi o wysokim standardzie i profesjonalne zaplecze ga-
stronomiczne.

The greatest advantage of Mazury Golf & Country Club is its unique
location, surrounded by lakes and forests. This makes it a perfect place
to relax with your family, friends or business partners. Our guests are
guaranteed the best conditions to learn and play golf. Visitors can
enjoy an 18-hole championship golf course, 6-hole course for begin-
ners and Driving Range, which also consists of our Golf Academy. For
all golfers - both beginners and advanced players - awaits professional
coaching staff.

Recent years have seen major investments into infrastructure of the
golf course. We have built a new club house with a total area of
3,500 m2. Noteworthy is the fact that the elements of the exterior
architecture refer to the character and style of our region of Warmia
and Mazury. Thanks to this, the form of the facility faithfully reflects
the climate and the unique atmosphere of this charming place. The
club house offers a possibility to organize a variety of events such as
conferences and business meetings. The building has 20 comfortable
rooms of a high standard and professional catering facilities.
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APARTAMENTY
MAZURY GOLF

Apartamenty Mazury Golf to strefa komfortu, relaks i aktywny wypoczy-
nek. Nie bez powodu inwestycja na polu golfowym w Naterkach odwotu-
je sie do tych dwéch waznych aspektow zycia.

W pieknej scenerii warminskiej wsi, pobliskiego jeziora i atmosfery sielanki powsta-
je zespdt apartamentdw swoja forma nawigzujacy do architektury warmiriskich chat.
Strategiczne umiejscowienie budynkow na najwyzszym wzniesieniu pola golfowego
pozwala podziwia¢ okoliczne widoki, jak réwniez obserwowac golfistow grajacych na
polu. Sport to jeden z najlepszych sposobdw na relaks. ..

Apartamenty Mazury Golf to kompleks pieciu dwukondygnacyjnych budynkéw,

z ktorych kazdy posiada dziesie¢ apartamentéw. Inwestycja realizowana jest w dwdch
etapach. W pierwszym etapie wybudowano dwa apartamentowce, do ktérych dobu-
dowane zostang kolejne trzy, w tym jeden budynek jednokondygnacyjny. Osiedle luk-
susowych apartamentdw na state wkomponowato sie w krajobraz pola golfowego.

MAZURY GOLF
APARTMENTS

Our Apartments it is a zone of pure comfort, relaxation and active recre-
ation. Not without reason, this particular investment on the golf course
in Naterki refers to these important aspects of life.

In the picturesque scenery of Warmia village, nearby lake and the atmosphere of idyll,
a group of luxury apartments has been added referring to traditional cottages of the
region. The strategic location of the buildings situated on the highest hill of the golf
course allows to enjoy the surrounding landscape, as well as watching the golfers
playing on the field. Simply, sport is one of the best ways to relax...

Mazury Golf Apartments is a complex of five two-story buildings, each of which
has ten apartments. The project has been implemented in two stages. Firstly, in 2015
two apartment buildings were biult, and then further three including one single-
storey building will be constructed. The estate of luxury apartments will perfectly
integrate in the landscape of the golf course for decades.

BIURO SPRZEDAZY

tel.+48 691 860 560
apartamenty@mazurygolf.pl
www.apartamenty.mazurygolf.pl

INTER PARTS

to nie tylko dystrybucja
czesci samochodowych

Firma Inter Parts od lat angazuje sie w projekty sportowe oraz spotecz-
ne. W przesztosci wspieralismy jako sponsor tytularny olsztyriskich koszykarzy
przy AZS Olsztyn. Przez wiele sezondw wspomagalismy takze rozwéj kariery
rajdowej , kréla szutrow” Zbigniewa Staniszewskiego.

Jednym z elementdw promogji firmy byfa rola sponsora cheerleaderek pod-
czas prestizowych miedzynarodowych turniejow siatkéwki plazowej organi-
zowanych w Starych Jabtonkach. Inter Parts Beach Dancers z \Wysp Kanaryj-
skich na dtugo zapadty w pamieci wielotysiecznej publicznosci.

W 2011 roku byliSmy sponsorem tytularnym nocnych wyscigéw na % mili pn.
Inter Parts Night Power, ktore zgromadzity ponad 30 000 widzow.

Wydarzenia sportowe to jednak nie wszystko. Przez 4 sezony prowadzo-

na byta akcja , Dbamy o Twoje auto”, dzieki ktdrej przetestowalismy ponad
1000 aut uzytkownikéw polskich drog. Dzieki tej akcji wielu klientow zdazy-
fo zgtosic sie z usterkg do warsztatu, zanim doszto do powazniejszej w skut-
kach awarii zawieszenia lub uktadu hamulcowego.

INTER PARTS

- much more than just distri-
bution of automotive parts

Inter Parts for many years has been engaged in a variety of sports and social
projects. In the past, we were a title sponsor of Olsztyn basketball team AZS
Olsztyn. For many seasons, we also supported career progression of our rally
“King of gravel” Zbigniew Staniszewski.

Additionally, we played a role of a sponsor of cheerleaders during the
prestigious international beach volleyball tournament held in Stare Jablonki.
Inter Parts Beach Dancers from the Canary Islands will remain in the
memory of tens of thousands from the public for a long time.

In 2011 Inter Parts Night Power was a sponsor of a night racing event,
which gathered more than 30,000 spectators.

Sporting events is not everything though. For 4 seasons we ran a campaign

“We care about your car,” thanks to which we tested more than 1,000

cars from the Polish roads. Through this action, numerous Customers had a

chance to report their car failure avoiding much more serious problems with
the suspension or break system.




www.bezpiecznierazem.pl

FUNDACJA

never ever give up | ‘5

1

BEZPIECZNIE

KAMPANIA

~Bezpiecznie Razem
do Celu”

Zdajemy sobie sprawe z misji, jaka firmy branzy motoryzacyjnej moga pefni¢ w poprawie
sytuacji na polskich drogach. W mys| tej idei i przy wspotudziale Fundacji Never Ever Give
Up przygotowalismy plan ogdlnopolskiej kampanii spotecznej pt. Bezpiecznie Razem do
celu. Celem akiji jest:

® poprawa sytuacji na polskich drogach poprzez edukacje dorostych, modziezy i dzieci,

o zwiekszenie Swiadomosci kierowcdw nt. innych uczestnikéw w ruchu drogowego, w
szczegolnosci tych niechronionych, a wiec rowerzystow i biegaczy,

o edukowanie rowerzystow i biegaczy nt. prawidtowego poruszania sie w ruchu miejskim
oraz poza terenem zabudowanym,

© propagowanie potrzeby korzystania z elementéw odblaskowych przez wszystkich nie-
chronionych uczestnikéw ruchu drogowego (nie tylko poza terenem zabudowanym),

® propagowanie zasady zachowania bezpiecznej odlegfosci w relacji pojazd mechanicz-
ny - rowerzysta (1,5 m),

e propagowanie prawidtowych zasad jazdy w grupie-kolumnie rowerzystéw na drodze
publicznej,

o edukacja dzieci i mtodziezy w wyzej okreslonym zakresie.

THE CAMPAIGN

~Together Safely
to your Destination”

We are aware of the mission that automotive industry can play in improving the situ-
ation on the Polish roads. Following this idea, and in cooperation with the Foundation
“Never Ever Give Up"”, we prepared a plan for a nationwide social campaign “Together
Safely to your Destination”. The aim is to:

e improve the situation on the Polish roads by educating adults, adolescents and chil-

dren,

increase the awareness of drivers about other participants in traffic, especially those

more vulnerable, such cyclists, runners and pedestrians,

educate cyclists and runners about traffic rules both in the city and in the rural areas

e promote the need for reflective elements for all the unprotected road users (not only
outside the city borders)

o promote the rule of safe distance in relation motor vehicle - cyclist (1.5 m)

e promote the rules of driving in group-column of cyclists on the public roads

e educate children about all the above principles

DVSTRVBUCJA CZESCI SAMOCHODOWYCH
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KONTAKTY

DZIAL WARSZTATOWY DZIAL REKLAMACIJI

+48 662 305 893 Braki w dostawach

/89/524 92 14 +48 728 942 801

roman.kiebalo@interparts.pl /891524 92 25
rozbieznoscidostaw@interparts.pl
Reklamacje

KASA +48 664 420 826

/89/ 52492 10 /89/ 524 92 23

reklamacje@interparts.pl

PRZEDSTAWICIELE HANDLOWI

MAGAZYN

Pakowanie i wysytka
+48 696 013 304
/89/524 92 22

Przyjecie towaru
/189/524 92 24
przyjecie@interparts.pl

(woj. zachodniopomorskie)

+48 795 591 412

(woj. lubuskie)

+48 668 007 133 \@

(woj. dolnoslaskie)

+48 696 025 656 — /
Q¢

(woj. t6dzkie) / 9

+48 600 820 481

(woj. matopolskie, podkarpackie)

+48 666 368 638

ODDZIALY INTER PARTS

© BIALYSTOK © BRZOZA © CIECHANOW

© DZIERZONIOW © ELBLAG © ILAWA

© MALBORK © KLEOSIN © KLODZKO

© MEAWA © MRAGOWO © OLSZTYN

© OLAWA © OPOLE © OSTROLEKA © PILA

© PLOCK © STAWIGUDA © TCZEW © TORUN
© WEGORZEWO © ZORY

Furarp arvradary

(woj. wielkopolskie)
Hapehe A e \ @Qm\%'

(woj. pomorskie)

+48 882 068 980

(woj. warm.-mazurskie,
podlaskie, pomorskie)

+48 664 428 945

(woj. warmirisko-mazurskie)

+48 664 742 041

(woj. mazowieckie)

+48 606 672 140
189/ 524 92 14

(woj. Swietokrzyskie)

+48 696 992 972






